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株式会社ノーザへの資本参加について 
 
アジア有数の総合金融機関 CLSA傘下の資産運用部門 CLSAキャピタルパートナーズ（本社：香

港、以下「CLSAグループ」）がアドバイザーを務める日本の中堅・中小企業への投資に特化したファ

ンドの Sunrise Capital III（以下「サンライズ・キャピタル」）は、株式会社ノーザ（本社：東京都中野区、

代表取締役：石濱 人樹、以下、「ノーザ」）と資本業務提携を行うことで合意し、資本参加に関わる取

引が完了しましたことをお知らせいたします。 
 
ノーザは、1979年に設立された、歯科医院向けの総合コンピュータシステムの開発・販売・保守を総

合的に取り扱う、歯科医療情報システムのパイオニア企業です。全国 13カ所の営業拠点と販売代

理店による営業網をもとに、約 10,000件の既存顧客を有し、業界トップシェアの販売実績を誇ります。

主力製品である歯科用総合コンピュータシステム（レセコン・カルテコン）「Wise Staff 9 Plus」は電子

レセプト請求対応で、オンライン請求・電子媒体請求に必要な電子レセプトと書類の一括作成を可能

とするもので、歯科運営の効率化を実現しています。 
 
サンライズ・キャピタルは、ノーザ経営陣による MBO に資本参加いたします。ノーザの現在の経営

方針や組織体制は維持しつつ、CLSA グループの豊富な経験や広範囲なネットワーク、経営資源を

活用することで、事業のさらなる成長を支援して参ります。なお、社名・ブランド名や事業の運営方針

などに変更はありません。 
 

株式会社ノーザ代表取締役社長 石濱 人樹のコメント 
当社は、長年にわたりレセプトコンピュータをはじめとする歯科医院様向けの総合コンピュータシス

テムの開発・保守・販売の分野で業界をリードする企業として、歯科医院様をはじめ通院される患

者様にもより良いサービスを提供できるよう努力して参りました。昨今、少子高齢化・ＩoＴ技術の急

速な発展に伴い、医療業界全体に大きな変化が求められています。その変化にいち早く対応し、

お客さまのご要望により多く応えていけるよう、現行の商品、事業範囲にとらわれず、さらなる高み

へ向かって成長していく企業を目指す必要があると判断致しました。そのためには、豊富な経験や

広範囲なネットワーク、経営資源が必須であり、スピード感のある経営体制で臨むべく、この度

CLSA グループのお力を得て新しいノーザとしてスタートしていきます。 
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CLSA キャピタルパートナーズジャパン日本総責任者 清塚 徳のコメント 
ノーザは、歯科医院向けレセプトコンピュータというニッチな分野においてトップシェアを誇る優良企

業であり、その製品力や販売力、またアフターサービスの質において業界最高水準にあると理解し

ております。顧客基盤も安定しており、今後さらなるシェアアップの可能性を秘めていると感じてお

ります。同社がこれまで築いてきた歴史と強みを最大限生かしつつ、既定路線における成長を加

速させながら、ノーザのより一層の発展をサポートさせていただきたいと考えております。 
 

以上 
 

### 
 
 
ノーザについて 
ノーザは、東京都中野区に本社を置く歯科医院向けレセプトコンピュータの専門開発業者であり、

医療情報処理装置の研究開発・製造・販売・保守、OEM供給を行っております。ノーザの2017年5
月期の売上高は約46億円で、従業員数は300名に上ります。 
 
ノーザに関する詳細は、以下のホームページをご覧ください。 
URL：http://www.nhosa.com/ 
 
 
CLSA キャピタルパートナーズについて 
CLSA キャピタルパートナーズは、アジア有数の総合金融機関のCLSA傘下の資産運用部門です。

1986年の設立以来、投資テーマ別に特化型ファンドを組成し、現在の総運用資産は約4,500億円

を超え、プライベートエクイティ、投資銀行、経営コンサルティング、財務、会計、法務、事業会社な

ど各種分野・業界での専門知識を有するプロフェッショナルが、地域に根ざした豊富な経験とともに、

多くのアジア企業の支援に従事しています。 
 
サンライズ・キャピタルについて 
サンライズ・キャピタルはCLSAキャピタルパートナーズにおける、日本の中堅・中小企業への投資

に特化したプライベートエクイティファンドです。2006年に設立され、経営陣・投資先と一体となり投

資先企業へ常駐する、ハンズオンから一歩踏み込んだ「body-on」経営支援アプローチに重きを置

き、企業価値向上を目指します。また、CLSAのグローバルネットワーク（15カ国、22支店）を活用し

た海外展開支援に加え、株式上場支援も強みとしています。設立以来、累計約1,000億円を調達

し、競争力に優れ成長潜在性を秘めた日本の中堅・中小企業14社への投資を実施し、事業継承

案件において豊富な経験と実績を有します。 

http://www.nhosa.com/
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CLSAキャピタルパートナーズまたはサンライズ・キャピタルに関する詳細は、以下のホームページ

をご覧ください。 
http://www.clsacapital.com/fund-sunrise-japanese.html 
 
 
本件に関するお問い合わせ先 
株式会社ノーザ 
葛原庸宏 Tel: （03）5348-1881 Email: kuzuhara.n@nhosa.co.jp  
 
CLSA キャピタルパートナーズジャパン株式会社 
桑木翔太 Tel: （03）4578-6300 Email: shota.kuwaki@clsa.com  
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